
 

ANEXO 33 

Memoria 

Taller “Testeo y Elevador Pitch” 

 

Fecha de la actividad  : 11 de septiembre del 2019. 

Nombre de la actividad  : Taller Testeo y Elevador Pitch 

Hora     : 10:00 am a 4:00 pm 

Autorizado por    : Carlos Avilés Mena – Director Operativo 

Equipo técnico encargado : Yader Peralta – Coordinador Área Técnica 
  Francis Galán – Técnica  
  Jonathan Robles – Técnico 

A. Propósito de la actividad. 

Facilitar en los jóvenes la auto-reflexión y que logren definir su proyecto de 

emprendimiento, dentro del marco de factorías 2030, con el fin de ir consolidando 

su producto o servicio, en base al CANVAS de cada uno de sus emprendimientos. 

B. Objetivo de la actividad. 

Sistematizar como van avanzando cada uno de los grupos de emprendimiento 

viables y con mayor potencial. 

C. Desarrollo. 

10 am. Presentación del equipo técnico y los participantes. 

Inicio del taller con la ponencia del Ing. Yader Peralta inicia la actividad, realiza 

presentación audiovisual sobre la temática, brindando un espacio de 

retroalimentación sobre la importancia de testear sus productos o servicios. 

Se explica que esta técnica permite presentar un producto terminado o un prototipo 

del mismo a un grupo de consumidores. El objetivo es conocer las opiniones y 

actitudes de los individuos y generalizar sus conclusiones al resto del mercado. 

Ing. Peralta explica que las pruebas de producto se realizan por dos razones: aún 

no sacas un producto o servicio al mercado o bien, ya lo tienes; pero, 

probablemente, las ventas no se encuentran en su pico más alto y quieres identificar 

los factores que no lo han hecho llegar a ese punto, y que existen 3 formas de 

hacerlo: Focus Group, recreación de escenarios y Product Concept Test, abordando 

cada uno de ellos; ya que en base a estos se realizara el testeo de los productos o 

servicios que con anticipación se les pidió trajeran. 

Posterior de degustar un almuerzo, se les pide a los jóvenes recrear un escenario 

de feria, exponiendo y presentando sus productos o servicios, el resto de los 



 

participantes en general, será el grupo focal, los potenciales clientes, quienes 

desarrollaran tareas normales con los prototipos, seguido escribirán preguntas 

concretas sobre la usabilidad, dudas que tengan o aportes sobre cómo mejorar el 

producto, todo en positivo; mientras el equipo ira tomando las  nota de los aportes 

brindados, en la evaluación de conceptos que cada uno de los integrantes facilite. 

Seguido compartimos los aportes, retroalimentándonos para lograr la integralidad 

en las ideas generadas durante las exposiciones de los prototipos.  

Luego se pasa al tema de Elevador Pitch, Lic. Francis Galán realiza presentación 

audiovisual sobre la conceptualización del mismo y se presenta un video interactivo 

sobre el tema abordado. Se deja enlace adjunto: https://youtu.be/2b3xG_YjgvI.- 

Seguido pasamos al diseño y practica Pitch. Se les pide a los jóvenes que en grupos 

profundicen sobre el cómo poder captar la atención de un posible financiador o socio 

para que inviertan en su negocio, elaboren un mensaje de no más de 1 min para 

que puedan exponer su idea de emprendimiento, para luego pasar a exponer cada 

una de sus presentaciones, esto con el objeto de que vayan apropiándose de sus 

proyectos y sepan cómo defender sus criterios ante el jurado calificador. 

Se cierra la actividad a las 4pm con un refrigerio y evaluación de la actividad. 

A. Resultados. 

 Los jóvenes compartieron y afianzaron sus ideas, se coordinaron y planificaron 
adecuadamente su tiempo para el cumplimiento de las actividades. 

 Se realiza práctica lúdica con cada uno de los equipos y a nivel individual y se 
retomaron sus fortalezas y debilidades, con el objeto de mejorarlas. 

B. Logros. 
 

 Durante el encuentro se logra una buena interacción e integralidad grupal, los 

jóvenes demostraron entusiasmo y se observaron motivados en continuar 

fortaleciendo sus habilidades, conocimientos y aprendizaje. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Anexos. 

JOVENES PARTICIPANTES DE TALLER. 

 

 



 

 

 

 

 



 

 Listados de participación 

 

 



 

 

 

 



 

 


